Ideas De 
Marketing Para Su Restaurante 

P     ara Atraer Su Cliente Que Va Destinado:
· Siga las tendencias que se puede afectar a sus clientes que va destinado.

· Colecte información y los anuncios de sus competidores; y úselos para hacer estrategias y para hacer sus propios anuncios.

· Lea los estudios del mercado acerca de las industrias del servicio de comida, productos, grupos que van destinado, etc.

· Explore oportunidades nuevas que pertenecen a su restaurante (por ejemplo: hostelería, banquetes, etc.).

· Patrocine eventos donde asistan  sus clientes.

· Anuncie durante la temporada alta para su restaurante.

· Anuncie en un directorio especial o en la guía telefónica.

· Use maneras que no son tradicionales.  Por ejemplo, se puede poner su anuncio en el lado de un autobús, se puede hacer una valla publicitaria, o se puede hacer una bandera en un sitio de Internet popular.

P ara Comunicar Al Mercado:
· Tarjetas de negocio no funcionan si todavía estén en una caja.  Guarde por lo menos un puñado todo el tiempo.  Da los consumidores 2 tarjetas de negocio y menús pequeños – uno para guardar, y uno para pasar.

· Haga tarjetas de negocio e información de venta diferentes por cada grupo de consumidores.

· Cree un sitio de Internet atractivo que sea fácil para usar.

· Use sobres colorados o de tamaño grande para mandar sus anuncios.  O también se puede usar sobres blancos para crear curiosidad.

· Anuncie ofertas gratis o especiales en su correo directo.

· Incluya las ofertas gratis o especiales al principio de su mensaje y también incluya la información fuera del sobre en su correo directo.

· Publique un boletín para los consumidores potenciales.

· Incluya una tarjeta de encuesta con el porte pagado con su correo directo.

R elaciones De Los Medios De Comunicación:

· Mande un comunicado de prensa que sea oportuno y de interés periodístico tan frecuente que sea necesario a los periódicos locales y por todo el estado.

· Anuncie los hitos grandes en su negocio.  Por ejemplo, se puede anunciar su cliente número 1,000, o su empleado del año.

· Escriba una carta al director del periódico local.

· Repase los periódicos y las revistas frecuentemente por oportunidades posibles de relaciones públicos.

· Cree un programa de televisión que se trata de lo que hace su negocio o su industrio.  Se puede usar su estación de cable local y hacer un programa regular.

R  elaciones Al Consumidor:
· Use mensaje de voz para recibir llamadas después de las horas del negocio.  Incluya información básica como las horas del negocio y donde está situado su negocio.

· Pregunte a los clientes lo que se puede hacer para ayudarles.

· Mande cartas de gracias escritas a mano.

· Mande tarjetas de cumpleaños y de felices fiestas por correo normal o correo electrónico.

· Tome los clientes leales a un partido de béisbol, a una obra de teatro, u otro evento especial.

P ara Difundir Y Ramificarse:

· Hágase socio de la Cámara de Comercio u otra organización.

· Hágase socio de un Club de Desayuno con otros dueños de negocios locales para compartir información e ideas.

· Sirva en una junta de la ciudad.

· Patrocine un “Adopt-a-Highway” área en su comunidad para limpiar las carreteras.

· Ofrézcase su tiempo y también lo de sus empleados a una organización no lucrativa.

· Done su producto o servicio a una organización benéfica.

· Patrocine o tenga un evento especial en su negocio en cooperación con una organización no lucrativa local.

                     Restaurant Resource Kitchen™                                                                                     www.restaurantresourcekitchen.com

